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在香港的慢與快

投資香港，投資於人

在 王智彪 看來，海 扶 科 技 來

香港的目的不是切分存量的蛋糕，

而是要創造增量價值。“香港從來

都不缺好醫生和好醫院，但在大型

醫療設備的原創研發上，還是很有

需求的。”他指出，香港正全力建

設國際創科中心，在大型醫療裝備

領域，海扶科技恰好能填補關鍵空

白。他希望公司的落地能為業界起

到示範作用：不僅要在香港設立研

發中心，更要帶動本地以及內地更

多科學家、工程師投入香港創科事

業，共同做大香港的創科生態。

對於在香港着重研發的板塊，

王智彪透露，公司正在與本地高校接

洽，將發展AI+超聲波無創醫療，利

用AI技術，實現數字化解剖、數字化

病理與數字化刀的結合，他特別提

到，在 AI 輔助下，培養一名海扶刀TM

醫生的時間能從 3 年縮短至 3 個月。

“這不僅僅是效率的提升，更是醫

療文明的普惠。” 在王智彪看來，當

高精尖技術不再難以掌握，才能真

正走出象牙塔，惠及基層患者。

這種讓技術服務於生命、而非

讓人去適應機器的理念，恰恰與國家

“十五五”規劃中關於“投資於物和

投資於人要緊密結合”的戰略思路

不謀而合。“我們不止關注設備、基

建這些‘物’，更關注‘人’的生命質

量，海扶科技做的一切，本質上就是

在‘投資於人’，呵護人的完整與尊

嚴。” 他堅定表示，海扶科技的發展

契合這一國家戰略，而香港正是關鍵

支點。他透露，海扶科技將借力香港

的國際人才優勢，加速推進超聲腦

機接口等前沿研究。2026年3月，一

場匯聚全球頂尖專家的醫學盛會將

在香港舉行，這既是技術的交流，更

是“投資於人”的具體實踐。

採訪結束，王智彪望着窗外開

闊的吐露港，波光粼粼，直通南海。

他感嘆：“多開闊，看見海，就有一種

看見希望的感覺。”王智彪所說的希

望，根据时间的推移有着不同的定

义。在三十年前，这份希望是一個大

夫想讓自己的患者有尊嚴地活下去。

而如今，這份希望已經變成了一家中

國企業的宏願，那就是用中國原創

技術，推动全球医疗治疗范式的变

革，讓全球患者都能少一些病痛，多

一些尊嚴。從內陸腹地到香江之畔，

如果說重慶的長江三峽是海扶科技

積蓄力量的始發碼頭，那麼眼前的

香港，便是他們通往全球的港口。水

從三峽來，終於奔入海，海扶科技的

“出海”之路，才

剛剛揚帆。

雖然香港的辦公室才剛剛成

立，海扶科技與這座城市的淵源卻

可追溯近二十年前。

2006年，肝移植鼻祖，香港大

學的范上達院士便察覺到這項技術

的潛力，他親赴重慶考察，主導將

海扶刀TM引入香港大學瑪麗醫院，

後 又帶 領團隊發表了15篇高影響

力的論文。這種來自香港頂尖醫療

機構的鼎力支持和嚴謹驗證，成為

了海扶刀TM走向世界的堅實學術基

石。然而，學術認可並未迅速轉化

為市場突破，受限於醫保體系等壁

壘，海扶科技在香港的市場普及率

並不高。面對這種反差，王智彪表

現出了一種歷史維度的耐心。“汽

車真正取代馬車，用了整整40年。”

他打了一個比方，“海扶刀TM從‘開

刀’變成‘不開刀’，是顛覆性的。

要突破幾百年形成的觀念和制度壁

壘，註定是漫長的。”

原創推廣需要歷史的耐心，但

戰略布局卻需搶佔先機。2025年，

引進辦成為了關鍵變量。王智彪表

示，從 第一次 接 觸引進 辦 他 就 察

覺到了不同，“ 引進辦的Maggie 

Lo、Bryan Peng等同事，他們來的

時候體現出了一種合夥人心態，一

點點幫我們梳理痛點、匹配政策。”

王教授坦言，正是這種態度打動了

海 扶科 技 的 管 理 層，決 定 落地香

港，並將香港打造為公司出海的橋

頭堡、聯通全球資本的樞紐。在引

進辦的牽引下，從雙方首次洽談到

香港辦公室落成，僅用了八個月。這

個速度超出了王智彪的預期，更讓

他驚喜的是，引進辦在這八個月裏

預先掃清了大量障礙，醫療行業首

席高管帶着資料和海扶科技一起逐

項梳理，從市場准入到醫保對接，

事無巨細；資本市場方面，從牽線

頂級保薦人、律師、會計師，到對接

全球一流投資機構，引進辦也全程

跟進。王智彪感慨：“沒有他們，哪

能這麼快做成這麼多事。”
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