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多企業均展現強烈的國際化意願，

而香港順理成章成為他們邁向海

外的第一站。同時，香港亦可發揮

樞紐功能，協助海外企業通過香港

進入大灣區或內地市場。引進辦的

重要工作之一，正是吸引海外與內

地企業落戶香港，讓他們更順利地

拓展海外業務或對接內地市場，充

分體現香港“超級聯繫人”與“超

級增值人”的角色。

 記者：說到“超級增值”，引

進辦將如何提升服務實現增值？

彭文俊：  我們一直在做“超

級增值”的工作，亦將進一步深化

“超級增值人”的角色。我們已經

引進了五批重點企業，他們落戶香

港只是其中一步，我們更強調的是

落戶後的發展。通常我們會深入了

解企業在香港未來五年的規劃，尤

其是他們的目標與願景，到底是想

做什麼，以及達成什麼目標。我們

的團隊會以“首個標杆專案”形式

推進工作，與引進的重點企業共同

確 定他們五年規劃中的第一個專

案，協助他們更快速、更有效地達

成既定目標。

 記者：所以企業能夠被引進

辦引進到香港，不僅需要對香港有

投資，是否還要看他們的科技應用

真的能助推香港創科發展？

彭文俊：在 評 估 企 業 能 否成

為重點企業時，我們綜合考慮多項

因素，包括投資額及創造就業等。

我們已引進的102家重點企業，預

計將在香港投資600億港元，創造

約22000個職位，這是量化指標。

然而，我們更 重 視 的是 技術的 領

先 性和與香 港 的融合度。我們希

望通過引進這些企業和他們的技

術，彌 補香 港在 某 些 領域 的空白

或薄弱環節，推 動 香 港的科 技 生

態實現從無到有、從小到大、從弱

到強。

以 晶 片或 半 導 體 為例，香 港

在這方面已經空白了一段時間。我

們看到特區政府正於元朗建設微

電子研究中心，並持續跟進相關報

道。但我們不能慢慢等待，而是要

主動“搶企業”，引進具代表性的

企業以補足我們的產業鏈。隨著企

業落戶、新技術和人才的引入，香

港的創科生態將會逐步完善。

 記 者：您 覺得企 業 選 擇 香

港，是看中香港的哪些優勢？

彭文俊：香港的優勢太多了，

比如我們的稅制簡單且稅率低；我

們的法制健全，實行“一國兩制”

及普通法體系；金融系統完善，作

為國際金融中心，資金進出便利；

整個金融環境 成熟，包括設立企

業財資中心，便利資金流動等。此

外，與科技相關的，香港擁有多間

頂尖大學，一座城市匯聚五所世界

百強院校，這對企業招募人才極具

吸引力。

我在與企 業交流 時發 現，香

港最突出的優勢在於國際化——

人才、資本、市場及運作模式的國

際化。香港目前是中國最具國際化

的城市，能為企業提供理想的“練

兵場”或“母港”，協助他們適應國

際市場的規則，做好走向全球的準

備。

 記者：優勢確實明顯，但企

業 來 到 香 港 也 並 非 全 部 一 帆 風

順。當初有沒有一 些企業 遇到困

難？引進辦是如何幫助他們克服

的？

彭文俊：自2022年底至今，我

們已引進 五批 重 點企 業，每一家

重點企業的情況各不相同。以“雲

迹科技”為例，該企業是全球最大

的酒店機器人運營商之一，總部在

北京，最近在香港上市。在內地，

酒店裏常見機器人負責 清潔、送

餐。這背後依靠開放的應用程 式

介面（API）數據，這樣機器人才

能知道要去哪一層樓、電梯門何時

開、何時該出去等等。

然而在香 港，並 非所有系統

都那麼開放，部分數據可能相對陳

舊或封閉，因此需要大量定制化工

作。我們已協助雲迹科技與本地科

研機構設立聯合實驗室，並聯繫生

產力促進局等機構，協助他們更便

利地接入數據。這些經驗不僅有助

企業在香港落地，更能為他們未來
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